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O material divulgado pela Companhia reflete as expectativas dos administradores e poderá conter estimativas sobre eventos
futuros. Quaisquer informações, dados em geral, previsões ou planos futuros refletem estimativas e não podem ser tomados como
dados concretos ou promessa perante o mercado. A Ser Educacional não será responsável por quaisquer decisões de
investimentos, operações ou alterações nas posições dos investidores tomadas com base nas informações e dados aqui
divulgados. Da mesma forma, fica claro que o material ora divulgado poderá sofrer alterações sem prévio aviso.

O presente material foi elaborado pela Ser Educacional S.A. (“Ser Educacional" ou a "Companhia") de acordo com as mais rígidas
normas nacionais e internacionais aplicáveis ao setor e inclui determinadas declarações prospectivas que se baseiam,
principalmente, nas atuais expectativas e nas previsões da Ser Educacional quanto a acontecimentos futuros e tendências
financeiras que atualmente afetam ou poderiam vir a afetar o negócio da Ser Educacional, não representando, no entanto, garantias
de desempenho no futuro. Elas estão fundamentadas nas expectativas da administração, envolvendo uma série de riscos e
incertezas em função dos quais a situação financeira real e os resultados operacionais podem vir a diferir de maneira relevante dos
resultados expressos nas declarações prospectivas. A Ser Educacional não assume nenhuma obrigação no sentido de atualizar ou
revisar publicamente qualquer declaração prospectiva.

Esta apresentação é divulgada exclusivamente para efeito de informação e não deve ser interpretada como solicitação ou oferta de
compra ou venda de ações ou instrumentos financeiros correlatos. De igual modo, esta apresentação não oferece recomendação
referente a investimento e tampouco deve ser considerada como se a oferecesse. Ela não diz respeito a objetivos específicos de
investimento, situação financeira ou necessidades particulares de nenhuma pessoa. Tampouco oferece declaração ou garantia,
quer expressa, quer implícita, em relação à exatidão, abrangência ou confiabilidade das informações nela contidas. Esta
apresentação não deve ser considerada pelos destinatários como elemento que substitua a opção de exercer seu próprio
julgamento. Quaisquer opiniões expressas nesta apresentação estão sujeitas a alteração sem aviso e a Ser Educacional não têm a
obrigação de atualizar e manter em dia as informações nela contidas.

Disclaimer



Destaques do trimestre e 

eventos recentes
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16,6%

15,8%

1S21 1S22

4

Destaques 2T22

223,8

325,1

2T21 2T22

+45,2%

Base total de alunos (‘000)

385,7

464,2

2T21 2T22

+20,4%

Receita Líquida (R$MM)

24,5%

16,7%

1S21 1S22

-0,8p.p.

97,2 100,7

2T21 2T22

+3,7%

EBITDA Ajustado (R$MM)

-7,8 p.p.

Taxa de evasão (%)

Graduação Híbrida Graduação Digital



Ubíqua: Rápida Evolução do Sistema de 

Aprendizagem Híbrida

Educação Onipresente

Plataforma completa com 

o conteúdo programático 

do curso digitalizado

Treinamento dos docentes 

para utilização das 

metodologias ativas

Conteúdo digital 

criativo e interativo, 

com jogos, vídeos, 

atividades e 

metodologia inovadora

Tutoria permanente para orientar 

ambientação e socialização no 

AVA (Ambiente Virtual de 

Aprendizado)

Aulas presenciais em 

unidades digitais e 

uso de aplicativos de 

aprendizagem em sala 

de aula

Oferta híbrida flexível 

para qualquer tipo de 

modalidade de ensino 

(%presencial x online) 

ou curso (graduação, 

pós e livres)

5

Hub de projetos integra o melhor do 

ensinos digital e presencial

Aulas com profissionais 

renomados do mercado



Ampliando a Rede de Unidades e Polos com Estrutura 

Diferenciada e Oferta Omnicanal

▪ Líder em Guarulhos (SP)

Top of Mind e Referência em 

Odontologia e Veterinária

▪ Líder em Manaus (AM) e maior 

instituição do estado do 

Amazonas

▪ Top of mind dos últimos 5 anos

▪ Líder em Belém e maior 

instituição do Pará (PA)

▪ Melhor universidade privada 

do Norte do Brasil – Guia do 

Estudante

▪ Marca mais lembrada do NE, 

líder na RM de Recife

e Pernambuco (PE)

▪ Detentora das vagas

de Medicina

6

62 Unidades omnicanal

1.012 Polos de Ensino Digital
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▪ Referência em Ensino Digital

▪ Ampla rede de polos parceiros

Rede interligada com unidades omnicanal que servem como 

hubs para aulas práticas aos polos parceiros da região
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RJ
SP

PR

SC

RS

Estrutura focada na melhor 

experiência dos alunos

Sala de aula invertida

Ampla estrutura de laboratórios

Unidades enxutas e em 

localizações privilegiadas
6

BA
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Saúde Digital Serviços Correlatos
Novas marcas para oferta de educação continuada e 

criação de uma rede de clínicas especializadas

Marketplace de cursos digitais

Buscador de faculdades

Produtora de conteúdo digital

Gestão de provas e 

certificados para cursos

Rede social profissional

FintechMedicina

Odontologia

Medicina Veterinária

Novas Avenidas de Receitas e Maximização da Utilização 

dos Ativos Educacionais



Ecossistema de Educação Continuada cada vez mais 

Completo

Campus 

Omnicanal

Ensino 

híbrido

Síncrono

Assíncrono

Marketplace

Experiência

premium
Gestão de

provas

Educação Onipresente

8

ecossistema
educação
continuada
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Resultados Operacionais
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63,7
78,0

1S21 1S22

Captação do ensino digital
(graduação + pós) ('000)

39,9

48,8

1S21 1S22

Ensino híbrido
(graduação + pós) ('000)

10

Captação de Alunos 1S22

22,5% 22,5%



137,1 140,8

1S21 1S22

Ensino Híbrido
(graduação + pós)

223,8

325,1

1S21 1S22

Base de alunos total

85,2

182,0

38,4%

57,7%

25,0%

35,0%

45,0%

55,0%

65,0%

75,0%

85,0%

95,0%

 10,0

 60,0

 110,0

 160,0

 210,0

1S21 1S22

Ensino Digital
(graduação + pós)

Base de alunos digital

% da base total de alunos
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Evolução da Base de Alunos de Ensino Regulado (‘000)

2,7% 113,6%
45,2%

56,0%

38,1%



57% 60%

5% 5%10% 9%

28% 26%

1S21 1S22

Ensino híbrido 
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Alunos de Graduação por Segmento

Saúde

Tecnólogos
Engenharias

Humanas

23% 15%

40%
39%

10%

6%

26%
40%

1S21 1S22

Ensino digital 

46%
36%

17%
23%

10%
7%

27% 33%

1S21 1S22

Total



570,2

462,9

2T21 2T22

Ensino regulado geral 

197,4 182,2

2T21 2T22

Ensino digital
(graduação + pós) 

812,3 834,5

2T21 2T22

Graduação híbrida 

13

Ticket Médio (R$/mês)

+2,7% -7,7% -18,8%
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Resultados Financeiros



* Ajustado pelos eventos não-recorrentes, receita de juros sobre acordos/outros e dos aluguéis mínimos pagos 15

Resumo dos Resultados (R$/MM)

Destaques Financeiros
2T22 2T21

Var. (%) 

1T22 x 1T21
6M22 6M21

Var. (%) 

6M22 x 6M21

Receita Líquida 464,2 385,7 20,4% 844,4 692,4 22,0%

Lucro Bruto Caixa Ajustado 285,3 261,0 9,3% 525,7 465,3 13,0%

Margem Bruta Caixa Ajustada 61,5% 67,7% -6,2 p.p. 62,3% 67,2% -5,0 p.p.

EBITDA Ajustado 100,7 97,2 3,7% 166,5 165,1 0,8%

Margem EBITDA Ajustada 21,7% 25,2% -3,5 p.p. 19,7% 23,8% -4,1 p.p.

Lucro Líquido Ajustado 31,0 41,8 -25,7% 31,7 77,9 -59,3%

Margem Líquida Ajustada 6,7% 10,8% -4,1 p.p. 3,7% 11,2% -7,5 p.p.

(Valores em R$ ('000))

(*)

(*)
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Principais Indicadores por Segmento (R$MM)

1- Empresas de tecnologia recentemente adquiridas ou criadas, hospitais veterinários adquiridos 2021 e unidades pré-operacioanais

2- Aquisições realizadas nos últimos 12 meses UNIFASB + FAEL

* Não auditado

** Considera apenas receita de ensino híbrido

(R$MM)

Ensino 

Híbrido
Ensino Digital

Novos 

Negócios
(1)

Consolidado Medicina Aquisições 
(2)

Receita Líquida 350,5 102,6 11,1 464,2 69,3 62,8

Lucro Bruto Caixa Ajustado 209,9 65,5 7,8 283,2 54,6 32,1

Margem Bruta Caixa Ajustada 59,9% 63,9% 69,9% 61,0% 78,7% 51,1%

EBITDA Ajustado 74,6 27,6 (1,54) 100,7 39,6 16,6

Margem EBITDA Ajustada 21,3% 26,9% -13,8% 21,7% 57,1% 26,4%

Base de Alunos 142,7 182,4                     -   325,1 2,9 87,1

2T22*

(Valores em R$ ('000))

Resultados por 

Segmento

Ensino 

Híbrido
Ensino Digital

Novos 

Negócios
(1)

Consolidado Medicina Aquisições 
(2)

Receita Líquida 628,4 193,6 22,4 844,4 133,9 119,1

Lucro Bruto Caixa Ajustado 381,9 128,0 13,6 523,5 107,0 66,5

Margem Bruta Caixa Ajustada 60,8% 66,1% 60,7% 62,0% 79,9% 55,8%

EBITDA Ajustado 120,4 50,1 (4,06) 166,4 74,7 28,6

Margem EBITDA Ajustada 19,2% 25,9% -18,1% 19,7% 55,8% 24,0%

Base de Alunos 142,7 182,4                     -   325,1 2,9 87,1

6M22*

(Valores em R$ ('000))

Resultados por 

Segmento
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Distribuição dos Resultados por Segmento

Medicina

Ensino Digital

Ensino Híbrido 72% 63%

13% 22%

15% 15%

2T21 2T22

Receita líquida

45%
33%

21%
27%

34% 39%

2T21 2T22

EBITDA Ajustado



33,3 

100,7 

EBITDA ajustado
IFRS16 2T22

Aluguéis
mínimos pagos

EBITDA ajustado
2T22

18

Resultados Pré e Pós IFRS 16 (R$MM)

EBITDA Ajustado e Mg. EBITDA ajustada (%) Lucro Líquido ajustado e mg líq. ajustada (%)

134,0       

63,3 

166,5

EBITDA ajustado
IFRS16 6M22

Aluguéis
mínimos pagos

EBITDA ajustado
6M22

229,7      

27,2%

19,7%

31,7 

12,2 43,9

LL ajustado
IFRS16 6M22

Impacto adoção
IFRS16

LL ajustado ex-
IFRS 16 6M22

28,9%

21,7%

31,0 
6,2 37,2 

LL ajustado
IFRS16 2T22

Impacto adoção
IFRS16

LL ajustado ex-
IFRS 16 2T226,7%

8,0%

3,7%
5,2%



19*considera a receita dos ultimos 12 meses das aquisições recentes enquanto o PMR contábil considera a receita a partir da data de consolidação)

Prazo Médio do Contas a Receber Líquido (PMR) (Dias)

132 
118 118 

2T21 4T21 2T22

Prazo médio do contas a receber 

líquido - PMR (em dias)
Contábil

130 

111 114 

2T21 4T21 2T22

Prazo médio do contas a receber 

líquido  - PMR (em dias)
Ex-FIES Contábil

117 117 111

2T21 4T21 2T22

Prazo médio do contas a receber 

líquido - PMR (em dias)
Pro forma total*

113 109 106

2T21 4T21 2T22

Prazo médio do contas a receber 
líquido - PMR (em dias)

Pro forma Ex-FIES*



71,2

48,5

43,1%
29,2%

-60,0%

190,0%

 (20,0)

 -

 20,0

 40,0

 60,0

 80,0

 100,0

 120,0

6M21 6M22

GCO Pós-CAPEX

GCO Pós-CAPEX % do EBITDA Ajustado

99,8 91,2

60,4% 54,8%

10,0%

60,0%

110,0%

160,0%

210,0%

260,0%

310,0%

 -

 20,0

 40,0

 60,0

 80,0

 100,0

 120,0

 140,0

 160,0

 180,0

 200,0

6M21 6M22

GCO

GCO % do EBITDA Ajustado

20

Geração de Caixa Operacional Líquida (GCO) (R$MM)

-8,6% -31,8%



28,6

42,7

4,1%
5,1%

0,0%

2,0%

4,0%

6,0%

8,0%

10,0%

12,0%

14,0%

16,0%

18,0%

20,0%

 -

 10,0

 20,0

 30,0

 40,0

 50,0

 60,0

6M21 6M22

Evolução dos Investimentos

CAPEX Ex-Aquisições
% da Receita Líquida

21

Investimentos (R$MM)

Aquisição de 
Imóveis / 

Construção / 
Reforma de 

Campi ; 
33,3%Equipamentos / 

Biblioteca / TI ; 
34,7%

Licenças e 
Convênios; 

19,0%

Intangíveis e 
Outros ; 
13,0%

Distribuição do CAPEX

49,4%



(384,6)

(693,6)

(1,21)

(2,18)

 (5,50)

 (5,00)

 (4,50)

 (4,00)

 (3,50)

 (3,00)

 (2,50)

 (2,00)

 (1,50)

 (1,00)

 (1.000,0)

 (900,0)

 (800,0)

 (700,0)

 (600,0)

 (500,0)

 (400,0)

 (300,0)

 (200,0)

2T21 2T22

Caixa (Dívida) Líquido

Caixa (Dívida) Líquido / EBITDA Ajustado (UDM)

236
84

326
517

215
227

2T21 2T22

Aquisições Longo Prazo Curto Prazo

Dívida bruta Caixa líquido e Caixa líquido / EBITDA Ajustado

22

Endividamento e Alavancagem Financeira (R$MM)

777          
828          

80,3%
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Objetivos 2022



Objetivos 2022: 

24

1

2

3

Integração da FAEL

Retorno do crescimento do 

Ensino Híbrido

Evolução do ecossistema de 

educação continuada

4
Geração de sinergias nas

aquisições recentes

5
Manutenção da solidez

financeira

https://play.google.com/store/apps/details?id=br.com.fintech.buni.digital
https://apps.apple.com/br/app/b-uni/id1598683067
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Contatos 

Jânyo Diniz (CEO) | João Aguiar (CFO) | 

Rodrigo Alves (IRO) | Geraldo Soares (IRM)

Fone: +55 (11) 97093-2225 | E-mail: ri@sereducacional.com 

www.sereducacional.com/ri  

@ser_educacional http://sereduc.com/08hk2P 

https://www.youtube.com/channel/UCIZof9j79qO6HxkT1u_4TKQ/featured
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Disclaimer

This material reflects management’s expectations and may contain estimates related to future events. Any information, data,
forecasts or future plans herein refer to estimates, and therefore cannot be taken as concrete evidence or a promise to the market.
Ser Educacional is not responsible for investment operations or decisions taken based on the information herein. These estimates
are subject to change without prior notice.

This material has been prepared by Ser Educacional S.A. (“Ser Educacional" or the “Company”) in accordance with the highest
national and international standards and includes certain forward-looking statements that are primarily based on Ser Educacional’s
current expectations and projections of future events and financial trends that currently affect or may affect the Company’s business.
and therefore they are not guarantees of future performance. They are based on management’s expectations and involve a number
of risks and uncertainties that could lead the Company’s financial situation and operating results to differ materially from those
expressed in said forward-looking statements. Ser Educacional assumes no obligation to publicly update or revise any forward-
looking statements.

This material is disclosed solely for information purposes and should not be construed as a request or an offer to buy or sell any
shares or related financial instruments. Accordingly, this presentation is not a recommendation of investment and should not be
considered as such. It is not related to the specific investment objectives, financial situation or particular needs of any recipient,
neither does it make a statement or provide a guarantee, either expressly or implicitly, related to the accuracy, completeness or
reliability of the information herein. This presentation should not be regarded as a substitute to the recipients’ judgment. Any opinion
expressed herein is subject to change without prior notice and Ser Educacional does not assume the obligation to update or revise
them.



Quarterly highlights 
and recent events
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16,6%

15,8%

1H21 1H22

4

2Q22 Highlights

223,8

325,1

2Q21 2Q22

+45.2%

Total student base (‘000)

385,7

464,2

2Q21 2Q22

+20.4%

Net Revenue (R$MM)

24,5%

16,7%

1H21 1H22

-0.8p.p.

97,2 100,7

2Q21 2Q22

+3.7%

Adjusted EBITDA (R$MM)

-7.8 p.p.

Dropout rate (%)

Hybrid Undergraduate Digital Undergraduate



Omnipresent Education

Complete platform with 

100% of the course 

syllabus digitized

Training of teachers 

to use active 

methodologies

Creative and 

interactive digital 

content, with games, 

videos, activities and 

innovative 

methodology

Permanent tutoring to guide setting 

and socialization in AVA (Virtual 

Learning Environment)

On campus classes in 

digital units and use of 

learning apps in 

classroom

Flexible hybrid offer for 

any type of teaching 

modality (% on campus x 

online) or course 

(undergraduate, 

postgraduate and free)

5

Project Hub integrates the best of digital and 

on-campus education

Ubíqua: Rapid Evolution of the Hybrid Learning System



▪ Leader in Guarulhos (SP)

Top of Mind and Benchmark in 

Dentistry and Veterinary 

Medicine

▪ Leader in Manaus (AM) and 

largest institution in the state of 

Amazonas

▪ Top of mind in the last 5 years

▪ Leader in Belém (PA) and 

largest institution in Pará

▪ Best private university in 

Northern Brazil – Guia do 

Estudante

▪ Northeast's most remembered 

brand, leader in the MR of 

Recife (PE) and Pernambuco 

▪ Holder of the first Medicine 

seats of Ser Educacional

6

62 omnichannel units

1,012 Digital Learning Poles ▪ Reference in Digital Learning

▪ Extensive network of partner 

learning centers

Interconnected network with omnichannel units that serve as 

hubs for practical classes at partner learning centers in the region
Structure focused on the 

best student experience

Flipped classroom

Wide structure of laboratories

Lean units and 

prime locations
6

Wide Network of Units and Learning Centers With Distinguished 

Structure And Omnichannel Offer

3
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Health Digital Related Services
New brands to offer continuing education and creation 

of a network of specialized clinics

Digital course marketplace

College search engine

Digital content producer

Management of exams and 

certificates for courses

Professional social network

FintechMedicine

Dentistry

Veterinary Medicine

New Avenues of Revenue and Maximizing the Use of 

Educational Assets



Continued Education Ecosystem is Becoming Even Better

Campus 
Digital

Ensino 
híbrido

Síncrono

Assíncrono

Marketplace

Experiência
premium

Gestão de
provas

Educação Onipresente

8
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Viva Ser 2022

Operating results

9



63.7

78.0

1H21 1H22

Digital learning
(undergraduate + graduate)

39.9

48.8

1H21 1H22

Hybrid teaching
(undergraduate + graduate) 

10

1H22 Student Intake (‘000)

22.5% 22.5%



137.1 140.8

1H21 1H22

Hybrid teaching
(undergraduate + graduate)

223.8

325.1

1H21 1H22

Total student base

85.2

182.0

38.4%

57.7%

25.0%

35.0%

45.0%

55.0%

65.0%

75.0%

85.0%

95.0%

 10.0

 60.0

 110.0

 160.0

 210.0

1H21 1H22

Digital learning
(undergraduate + graduate)

Digital learning student base

% of total student base

11

Evolution of Regulated Teaching Student Base (‘000)

2.7% 113.6%

45.2%

56,0%

38.1%
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Undergraduate Student Base by Segment

Humanities

Engineering

Vocational

Health

57% 60%

5% 5%10% 9%

28% 26%

1H21 1H22

Hybrid Teaching

46%
36%

17%
23%

10%
7%

27% 33%

1H21 1H22

Total 

23% 15%

40%
39%

10%

6%

26%
40%

1H21 1H22

Digital Learning



570.2

462.9

2Q21 2Q22

General regulated education

197.4 182.2

2Q21 2Q22

Average digital ticket 

Undergraduate + graduate

812.3 834.5

2Q21 2Q22

Hybrid undergraduate 
average ticket 

13

Average Ticket (R$/month)

2.7%
-7.7%

-18.8%
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Financial Results

Viva Ser 2022



* Adjusted for non-recurring events, interest income on agreements/others and minimum rental payments.
15

Results Summary (R$MM)

Financial Highlights
2Q22 2Q21

% Chg.  

2Q22 x 2Q21
6M22 6M21

% Chg. 

6M22 x 6M21

Net Revenue              464.2              385.7 20.4%              844.4              692.4 22.0%

Adjusted Cash Gross Profit              285.3              261.0 9.3%              525.7              465.3 13.0%

Adjusted Cash Gross Margin 61.5% 67.7% -6.2 p.p. 62.3% 67.2% -5.0 p.p.

Adjusted EBITDA              100.7                97.2 3.7%              166.5              165.1 0.8%

Adjusted EBITDA Margin 21.7% 25.2% -3.5 p.p. 19.7% 23.8% -4.1 p.p.

Adjusted Net Income                31.0                41.8 -25.7%                31.7                77.9 -59.3%

Adjusted Net Margin 6.7% 10.8% -4.1 p.p. 3.7% 11.2% -7.5 p.p.

(R$ '000)

(*)

(*)
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Analysis of the Results by Segment (R$MM)

1- Recently acquired or created technology companies, veterinary hospitals acquired in 2021 and pre-operational units

2- Acquisitions carried out in the last 12 months

Hybrid 

Teaching

Digital 

Learning*

New 

business(1)
Consolidated Medicine Acquisitions(2)

Net Revenue 350.5 102.6 11.1 464.2 69.3 62.8

Adjusted Cash Gross Profit 209.9 65.5 7.8 283.2 54.6 32.1

Adjusted Cash Gross Margin 59.9% 63.9% 69.9% 61.0% 78.7% 51.1%

Adjusted EBITDA 74.6 27.6 (1.54) 100.7 39.6 16.6

Adjusted EBITDA Margin 21.3% 26.9% -13.8% 21.7% 57.1% 26.4%

Student Base 142.7 182.4 - 325.1 2.9 87.1

2Q22*

(R$ ('000))

Results by Segment

Hybrid 

Teaching

Digital 

Learning*

New 

business(1)
Consolidated Medicine Acquisitions(2)

Net Revenue 628.4 193.6 22.4 844.4 133.9 119.1

Adjusted Cash Gross Profit 381.9 128.0 13.6 523.5 107.0 66.5

Adjusted Cash Gross Margin 60.8% 66.1% 60.7% 62.0% 79.9% 55.8%

Adjusted EBITDA 120.4 50.1 (4.06) 166.4 74.7 28.6

Adjusted EBITDA Margin 19.2% 25.9% -18.1% 19.7% 55.8% 24.0%

Student Base 142.7 182.4 - 325.1 2.9 87.1

6M22*

(R$ ('000))

Results by Segment
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Share of Sesults by Segment

Medicine

Digital Learning

Hybrid Teaching 72%
63%

13%
22%

15% 15%

2Q21 2Q22

Net Revenue

45%
33%

21%
27%

34% 39%

2Q21 2Q22

Adjusted EBITDA 



63.3 

166.5

Adjusted EBITDA

IFRS 16 6M22

Minimum rental

payments

Adjusted

EBITDA6M22

33.3 

100.7 

Adjusted EBITDA

IFRS 16 2Q22

Minimum rental

payments

Adjusted EBITDA

2Q22
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Results IFRS 16 and Ex-IFRS 16 (R$MM)

Adjusted EBITDA and Adjusted EBITDA margin (%) Adjusted Net Income and Adjusted Net Income margin (%)

134.0       

28.9%

21.7%

229.7      

27.2%

19.7%

31.7 

12.2 43.9

Adjusted Net
Income IFRS 16

6M22

Impact of IFRS 16
adoption

Adjusted Net
Income ex-IFRS 16

6M22

3.7%
5.2%

31.0 
6.2 37.2 

Adjusted Net
Income IFRS 16

2Q22

Impact of IFRS 16
adoption

Adjusted Net
Income ex-IFRS 16

2Q22

6.7%

8.0%
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Net Receivables Days (NRD) (days)

*considers the revenue from the last 12 months of recent acquisitions while the accounting NRD considers the revenue from the consolidation date.

132 
118 118 

2Q21 4Q21 2Q22

Average Term of Net Accounts 

Receivable - NRD 
Total accounting

130 

111 114 

2Q21 4Q21 2Q22

Average Term of Net Accounts 
Receivable - NRD 

Ex-FIES accounting

117 117 111

2Q21 4Q21 2Q22

Average Term of Net Accounts 

Receivable - NRD
Full pro forma*

113 109 106

2Q21 4Q21 2Q22

Average Term of Net Accounts 

Receivable - NRD
Ex-FIES pro forma*



71.2

48.5

43.1%
29.2%

-90.0%

10.0%

110.0%

210.0%

310.0%

410.0%

 (20.0)

 -

 20.0

 40.0

 60.0

 80.0

 100.0

 120.0

6M21 6M22

Operating Cash Generation - OCG 
Pos CAPEX

OCG Pos CAPEX
% of Adjusted EBITDA

99.8 91.2

60.4% 54.8%

10.0%

90.0%

170.0%

250.0%

330.0%

 -

 20.0

 40.0

 60.0

 80.0

 100.0

 120.0

 140.0

 160.0

 180.0

 200.0

6M21 6M22

Operating Cash Generation - OCG 

OCG
% of Adjusted EBITDA
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*Effects: In 1Q21 was recorded a income tax payment of R$ 28.4 million referring to the Go Shop Termination Payment received in 4Q20. Excluding this effect, operating 

cash generation would have been R$210.4 million in the quarter and post-capex R$158.9 million.

Net Operational Cash Generation (OCG) (R$MM)

-8.6% -31.8%

t

Operating Cash Generation – OCG 
Post Capex

Operating Cash Generation – OCG 



28.6

42.7

4.1%
5.1%

0.0%

2.0%

4.0%

6.0%

8.0%

10.0%

12.0%

14.0%

16.0%

18.0%

20.0%

 -

 10.0

 20.0

 30.0

 40.0

 50.0

 60.0

6M21 6M22

CAPEX Evolution

CAPEX Ex-Aquisições
% of Net Revenue

21

Cash Expenditures (R$MM)

Property 
acquisition / 

Construction / 
Maintenance of 

campuses; 

33.3%
Equipment / 

Library / IT; 
34.7%

Licenses and 

Partnerships; 
19.0%

Intangibles and 

Others ; 
13.0%

CAPEX Breakdown

49.4%

CAPEX Breakdown CAPEX Evolution
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84

326
517

215
227

2Q21 2Q22

Acquisitions Long Term Short Term

22

Gross Indebtedness and Financial Leverage (R$MM)

Gross debt Net cash and Net cash / Adjusted EBITDA

777          
828          

(384.6)

(693.6)

(1.21)

(2.18)

 (5.50)

 (5.00)

 (4.50)

 (4.00)

 (3.50)

 (3.00)

 (2.50)

 (2.00)

 (1.50)

 (1.00)

 (1,000.0)

 (900.0)

 (800.0)

 (700.0)

 (600.0)

 (500.0)

 (400.0)

 (300.0)

 (200.0)

2Q21 2Q22

Net Cash (Debt)
Net Cash (Debt) / Adjusted EBITDA (LTM)

80.3%
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2022 Goals



2022 Goals: 

24

1

2

3

4

5

Integration of FAEL

Return of the Hybrid Education 

growth

Evolution of the continuing 

education ecosystem

Generating synergies in recent 

acquisitions

Maintenance of financial strength

https://play.google.com/store/apps/details?id=br.com.fintech.buni.digital
https://apps.apple.com/br/app/b-uni/id1598683067
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Contacts

Jânyo Diniz (CEO) | João Aguiar (CFO) | 

Rodrigo Alves (IRO) | Geraldo Soares (IRM)

Phone: +55 (11) 97093-2225 | E-mail: ri@sereducacional.com 

www.sereducacional.com/ri  

@ser_educacional http://sereduc.com/08hk2P 

https://www.youtube.com/channel/UCIZof9j79qO6HxkT1u_4TKQ/featured

